MINISTERIO DA EDUCACAO
SECRETARIA DA EDUCAQAO SUPERIOR

CENTRO FEDERAL DE EDUCACAO TECNOLOGICA
CELSO SUCKOW DA FONSECA

Departamento Linguas Estrangeiras Aplicadas

DEPARTAMENTO PLANO DE CURSO DA DISCIPLINA
DELEA Introducao as Relag8es Internacionais

cODIGO PERIODO ANO SEMESTRE PRE-REQUISITOS

GLEA1818 1° 2018 1
CREDITOS AULAS/SEMANA Jorireses -
SEMESTRE
TEORICA PRATICA ESTAGIO
2 2 0 0 36
EMENTA

As NegociacOes Internacionais enquanto objeto de estudo. O profissional de LEANI e as Negociagdes
Internacionais. Areas de atuacdo e empregabilidade. O nascimento e o desenvolvimento do campo de
pesquisa. Termos e conceitos fundamentais. Introducdo aos principais debates tedricos, técnicas e

correntes do pensamento.
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OBJETIVOS

Compreender o nascimento e o desenvolvimento do campo de estudo das NegociacGes Internacionais;
Analisar criticamente as possibilidades de atuagdo profissional e a empregabilidade do profissional
LEANI;

Interpretar, através de perspectivas tedricas e conceituais introdutorias, as estruturas, 0 pProcesso
decisorio e a relevancia das principais negociagdes internacionais contemporaneas;

METODOLOGIA

Apresentacdo expositiva e dialogada, discusséo de textos teoricos, simulagdo de negociagdes
internacionais.

CRITERIO DE AVALIACAO

Leitura, discussdao de textos teoricos, participacdo em simulacdo de negocia¢bes em organismos
multilaterais (MUNS) e avaliagdes escritas.
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PROGRAMA

Génese e desenvolvimento da area de Negociagdes Internacionais. As Negociacfes Internacionais e 0
profissional LEANI. Empregabilidade e nichos de atuacdo: diplomacias nacional, subnacional,
corporativa; atuacdo em rede de consulados e embaixadas; o terceiro setor; o comércio exterior; as
organizac0es internacionais; as multinacionais. Conceitos basilares das relacdes internacionais. Os atores
internacionais. Anarquia, ordem e equilibrio de poder. Hard, Soft, Smart Power. Sistema e sociedade
internacional. Perspectivas tedricas introdutorias ao estudo da area: realismo, liberalismo, grocianismo.




