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EMENTA 

As Negociações Internacionais enquanto objeto de estudo. O profissional de LEANI e as Negociações 

Internacionais. Áreas de atuação e empregabilidade. O nascimento e o desenvolvimento do campo de 

pesquisa. Termos e conceitos fundamentais. Introdução aos principais debates teóricos, técnicas e 

correntes do pensamento. 
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OBJETIVOS 

 

Compreender o nascimento e o desenvolvimento do campo de estudo das Negociações Internacionais;  

Analisar criticamente as possibilidades de atuação profissional e a empregabilidade do profissional 

LEANI;  

Interpretar, através de perspectivas teóricas e conceituais introdutórias, as estruturas, o processo 

decisório e a relevância das principais negociações internacionais contemporâneas;  

 

 
 

METODOLOGIA 

Apresentação expositiva e dialogada, discussão de textos teóricos, simulação de negociações 

internacionais. 

 

CRITÉRIO DE AVALIAÇÃO 

Leitura, discussão de textos teóricos, participação em simulação de negociações em organismos 

multilaterais (MUNs) e avaliações escritas. 

CHEFE DO DEPARTAMENTO 

NOME ASSINATURA 

Adriana Maria Ramos Oliveira  

 

PROFESSOR RESPONSÁVEL PELA DISCIPLINA 

NOME ASSINATURA 

Elizeu Santiago Tavares de Sousa  

 

PROGRAMA 

Gênese e desenvolvimento da área de Negociações Internacionais. As Negociações Internacionais e o 

profissional LEANI. Empregabilidade e nichos de atuação: diplomacias nacional, subnacional, 

corporativa; atuação em rede de consulados e embaixadas; o terceiro setor; o comércio exterior; as 

organizações internacionais; as multinacionais. Conceitos basilares das relações internacionais. Os atores 

internacionais.  Anarquia, ordem e equilíbrio de poder. Hard, Soft, Smart Power.  Sistema e sociedade 

internacional. Perspectivas teóricas introdutórias ao estudo da área: realismo, liberalismo, grocianismo. 

 

 


